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ePages

Warenwirtschaft und Onlineshop integriert
Wie KMUs mit der Kombination aus E-Commerce-System und Warenwirtschaft vom Internet profitieren. 

Die Automatisierung 
von Prozessen, aber 
auch die Erschlie­

ßung des Vertriebskanals 
Internet stellt für KMUs eine 
besondere Herausforderung 
dar. Der Anbieter von on 
demand-Onlineshops und 
-Firmenwebsites, ePages, 
hat gemeinsam mit dem SAP 
Business One Gold-Partner 
coresystems die nahtlose 
Anbindung von ePages On-
lineshops an die ERP-Anwen­
dung SAP Business One rea­
lisiert. Das Komplettangebot 
nennt sich „ePages for SAP 
Business One“ und ist für 
kleinere mittelständische 
Unternehmen (KMU) ange­

legt. Die Lösung ist durch SAP 
zertifiziert und als „Advantage 
Solution“ ausgezeichnet.

„ePages for SAP Business 
One“ ist ein „fully managed“ 
E-Commerce-Mietangebot für 
SAP Business One, das auf der 
Schnittstelle „coresuite eCom­
merce go“ von coresystems 
basiert. KMUs mit bestehender 
SAP Business One-Anwendung 
können mit den on demand-
Paketen (ePages Base, ready 
for SAP Business One, ePages 
Base for SAP Business One und 
ePages Flex for SAP Business 
One) „in Eigenregie und ohne 
kostspieligen Beratungs- und 
Implementierungsaufwand 
schnell und einfach ins E-Busi­

ness einsteigen“, verspricht 
ePages. Die monatliche Miete 
umfasst neben der Applika­
tion und der Schnittstelle zu 
SAP Business One auch das 
Hosting, regelmäßige Updates, 
Support sowie die Systemver­
waltung.

„Mit unserem Angebot 
machen wir KMUs den Ein­
stieg in den professionellen 
Online-Handel mit Integration 
in SAP Business One denkbar 
einfach − bei sehr überschau­
baren Kosten und minimalem 
technologischen Aufwand für 
die Unternehmen“, kommen­
tiert Wilfried Beeck, CEO von 
ePages. 

Die von SAP zertifizierte 

und von coresystems entwi­
ckelte Schnittstelle „coresuite 
eCommerce go“ ermöglicht 
den Datenaustausch zwischen 
SAP Business One und ePages 
Onlineshop. Zusätzlich zu den 
vorkonfigurierten Onlineshops 
mit Standardschnittstelle zu 
SAP Business One bietet core­
systems ein Service-Paket zur 
individuellen Anpassung der 
Schnittstelle. ePages unter­
stützt die Kunden mit soge­
nannten Design & Consult-
Paketen bei Erstellung und 
Design der Onlineshops. �

ePages 
www.epages.com

Tangro

Investiere in der Not, so hast du in der Zeit
Brau Union Österreich automatisiert Rechnungseingang mit SAP-Add-on von Tangro.  Andreas Schumann

Wer heute in sei­
nen Geschäfts­
prozessen noch 

viele manuelle Handgriffe 
vorfindet, zum Beispiel um 
Dokumente im SAP-System 
zu erfassen und verarbeiten, 
geht fahrlässig mit Zeit und 
Geld um. Denn Aufwand 
und Fehlerquote wiegen 
langfristig schwerer als die 
Investition in eine umfassen­
de Lösung zur Prozessopti­
mierung. Die Idealsoftware 

verbindet die Vorteile einer 
Individuallösung mit denen 
einer Standardsoftware. Sie 
enthält einen zugeschnitte­
nen Funktionsumfang, ange­
passt an die individuellen 
Unternehmensprozesse, der 
per „plug’n’play“ in Betrieb 
gesetzt werden kann.

Die Vorteile einer solchen 
automatisierten Lösung hat 
sich die Brau Union Öster­
reich zunutze gemacht. Der 
Getränkespezialist setzt in der 

Finanzbuchhaltung auf Tan­
gro IM (Invoice Management) 
für seine jährlich etwa 88.000 
eingehenden Rechnungen. 
„Wir haben uns für Tangro IM 
und damit für den automa­
tisierten Rechnungseingang 
entschieden, da diese Lösung 
vollständig in SAP integriert 
ist. Dokumentenanalyse und 
Datenanalyse finden bei Tan­
gro direkt innerhalb des SAP-
Systems statt. „Ein zeit- und 
ressourcenbindender Im- 
beziehungsweise Export von 
Stamm- und Bewegungsdaten 
über Schnittstellen entfällt. Der 
Schulungsaufwand dauerte 
nur einen Tag“, erläutert Kurt 
Ganhör, Leiter der Finanzwirt­
schaft der Brau Union Öster­
reich.

Seitdem Tangro IM im Rech­
nungseingang der Finanz­
buchhaltung im Einsatz ist, 

sind die Bearbeitungswege ver­
kürzt und gestrafft. Das Add-
on erkennt anhand der Rech­
nungsdaten den Lieferanten 
automatisch und schlägt ihn 
zur Buchung vor. Die Analyse 
der Rechnungsdaten basiert 
dabei auf dem Freiform-  
ansatz: Tangro IM erkennt die 
Kopf- und Positionsdaten des 
Dokuments und validiert sie 
mit den hinterlegten Daten in 
SAP zu Kreditoren und mögli­
chen Bestellungen. Mit einer 
derart aufgebauten Software 
ergeben sich kurze Projekt­
laufzeiten und enorme Kosten-
einsparungen.

Der Autor Andreas Schumann ist 

Gründer und Geschäftsführer von 

Tangro.

tangro 
www.tangro.de
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